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１ ．会 社 の 特 長 ・ 強 み

ブース番号

事業内容

所在地

就業場所

資本金 従業員数

２ ．募 集 予 定 職 種

３ ．研 修 制 度 ・ 育 成 方 針 な ど

４．求職者の方へメッセージ（こんな人と働きたい！）

・暮らしに欠かせないエアコンやＬＥＤ照明などの電気

設備を販売！

・パナソニック、三菱電機、ダイキン工業といった優良

メーカーの代理店！

・景気に左右されにくく安定した業界！

営業職（ルートセールス）
決められた担当エリア、取引先を定期的に訪問。商品の補充、
受注、情報提供をする仕事です。

営業職（ソリューションプランナー）
既存ルート営業先であるお客様に市場ニーズに合った最適な
設備プランを企画、提案する仕事です。

・最初から電気設備の知識が無くて大丈夫！

・地元に根付いて働けます！（転居無し）

・キャリアアップしながら営業経験を積みます！

・まずは洋電社の雰囲気を感じてください！

株式会社 洋電社37

https://www.yodensha.co.jp/

本社：大阪市浪速区幸町3-5-15 堺支店：堺市堺区九間町西1-2-16

エアコン、ＬＥＤ照明等の電気設備資材を販売する総合卸商社

本社もしくは堺支店

５，０００万円 ８５名

【キャリア採用】入社後１週間の研修あり

（会社概要、商品研修、倉庫実習、業務実習等）

【新卒採用】入社後１ヶ月の研修あり

（会社概要、ﾏﾅｰ研修、商品研修、業務実習等）
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